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ПИСЬМО  

           ООО «Капиталгрупп» успешно работает с 2001 года. Как и многим компаниям, нам 

необходимо развитие и масштабирование. Весной 2024 года было принято решение 

участвовать в торгах  на электронной площадке «Росэлторг» – крупнейшего 

федерального оператора электронных торгов для государственных заказчиков, 

госкомпаний и коммерческих предприятий. 

Для успешного старта в новой сфере, нам необходимо было понимание с чего же начать. 

И вот, на этом этапе для нас была приятная новость в том, что «Росэлторг» предлагает 

провести аналитику по работе с нашими возможностями и соответствующими ОКПД2 

нашей сферы деятельности.  

Мы были приятно удивлены тем, насколько быстро и профессионально работают 

сотрудники «Росэлторг». Они оперативно реагируют на запросы, всегда готовы помочь, 

проконсультировать по любым вопросам, их сотрудники всегда готовы предоставить 

подробную информацию о продуктах и услугах. Это особенно важно для тех, кто только 

начинает работать с этим оператором и нуждается в быстром решении возникающих 

проблем. 

В течение нескольких дней нам был предоставлен ежеквартальный аналитический 

дайджест государственных закупок и список топ-500 заказчиков по количеству 

опубликованных процедур в течение определённого периода времени. Это помогло нам 

оценить свои силы, сделать выводы о целесообразности дальнейших действий и 

составить план конкретных шагов.  

Первым и самым важным аспектом отчета было то, что он содержал конкретную и 

измеримую аналитику рынка и освещал ряд очень значимых вопросов таких, как    

 Насколько велик спрос на исследуемые категории ОКПД2 
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 Сколько публикуется процедур для СМП 

 Какие способы проведения торгов обычно используются 

 Как часто закупки завершаются заключением контракта 

 Каков объем закупок товаров из разных категорий ОКПД2 

 Насколько велико в среднем обеспечение заявки 

 Насколько велико в среднем обеспечение контракта 

 Распространено ли авансирование при заключении контрактов 

 Вторым важным аспектом отчета было то, что он включал конкретный анализ основных 

потребителей на рынке — государственных заказчиков и предоставлял очень важную 

информацию по следующим вопросам: 

 Кто является основными заказчиками 

 Как выглядит типовой заказчик 

 Кто Топ-10 заказчиков, которые склонны работать с разными поставщиками 

 Как часто заказчики совершают «закупки с полки» 

 С какой активностью заказчики заключают контракты 

Третьим важным аспектом отчета была полная аналитика потенциальных конкурентов в 

нашей нише поставок, а именно: 

 Кто является основными поставщиками 

 Как много активных поставщиков в разных регионах 

 Кто Топ-10 поставщиков 

И четвёртым важным и очень ценным аспектом отчета было то, что в нём указаны наши 

реальные точки роста. На основе ответов на такие вопросы: 

 В каких регионах ниже конкуренция по сравнению с другими 

 В каких регионах в наибольшей степени распространены «закупки с полки» 

 Вместе с каким другим товаром или услугой можно поставлять исследуемые 

нам легче планировать и организовывать свои задачи, разработать дальнейший план 

действий и конкретные шаги для достижения поставленных целей. 

В целом, отчет оказался очень полезным, ценным и содержательным. Он помог нам 

лучше понять, как улучшить наши бизнес-процессы и достичь поставленных целей.  

Рекомендуем обязательно заказывать такой отчёт у специалистов «Росэлторг» всем, кто 

ищет способы улучшения своей компании, роста в финансовом плане, понимания рынка 

и масштабирования бизнес-процессов. 

 

 

 



 

Сотрудничество с «Росэлторг» – это отличный выбор для тех, кто ищет надежного 

партнера в сфере бизнеса, кто ищет качественные и профессиональные услуги,  

стремится соответствовать современным требованиям, находится на пути поиска новых 

заказчиков и развития своего бизнеса. 

 

 

С уважением! 

Генеральный директор ООО «Капиталгрупп»                          Гневашева Алла Юрьевна.    

 

 

 Наши контакты:  

 http://kapitallg.ru                                                                                                                                                                                                                  

e-mail: kapitallg@mail.ru                                                                                                                                                                                         

телефон:+7-977-398-98-39                 

 


